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Comerciantes esperam Natal promissor

Conforme pesquisa realizada pela Fecomércio, pelotenses terdo maior gasto médio do estado nas compras

deste final de ano

epois de um periodo de crise financeira, a noticia
D que os consumidores de Pelotas planejam gastar em

torno de R$ 590, maior indice entre as seis cidades
pesquisadas pela Federagdo do Comércio de Bens e Servi-
cos do RS — Fecomércio, ¢ animadora para os lojistas. A
pesquisa foi realizada pelo Instituto Fecomércio de Pesquisa
e entrevistou 1.100 consumidores nas cidades de Pelotas,
Caxias do Sul, Porto Alegre, Passo Fundo, Santa Maria e
[jui.

A maioria dos consumidores entrevistados preten-
de comprar pelo menos cinco presentes de natal, sendo o
vestuario o principal item (65,7%) das intencdes, a frente
de brinquedos (45%), calgados (19,6%), perfumes/ cosmé-
ticos (7,5%) e eletroeletronicos (5,6%). Mesmo aqueles que
pretendem comprar um os dois presentes, citaram um bom
valor final, sendo 22,9% sinalizaram gastar entre R$ 100,00
e R$ 200,00 seguidos por 16,9% de pessoas que pretendem
comprar entre R$ 200,00 e R$ 300,00.

Para o Gerente Executivo da CDL Pelotas, Jerri Ma-
druga, a média de gastos calculada pela Fecomércio estd a
cima da realidade econdmica da cidade, mas certamente o
comércio tera o que comemorar neste final de ano. “Com a
entrada do décimo terceiro salario, isen¢do do IPI em alguns
produtos, cambio favoravel, crédito acessivel e confianca do
consumir em alta este final de ano tem tudo para se tornar
um dos mais positivos dos ultimos tempos”, avalia.

Centro iluminado

uem caminha pelo centro da cida-
de se encanta com a decoragdo de
Natal, promovida pelo Sindicato do Co-
mércio Varejista - Sindilojas e pela pre-

feitura, com o apoio do Servigo Social
do Comércio - Sesc e Servigo Nacional
de Aprendizagem — Senai. Pelo terceiro
ano consecutivo, as ruas do cal¢addo da
Andrade Neves, Quinze de Novembro
e Sete de Setembro receberam arvores
de natal decoradas ¢ iluminadas.

A Praga Coronel Pedro Osorio
ganha nova vida noturna com a ilumi-
nacdo em diversas arvores ¢ as atragdes
culturais que ocorrerdo até o dia 22 de
dezembro. Neste Natal, o bom velhi-
nho recebera a criancada na Casa do
Papai Noel, que esté instalada em dois
lugares, no calgadao proximo ao chafa-
riz, com atendimento das 16h as 19h30
e na Praga Coronel Pedro Osoério, das
20h as 22h30.
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final de ano esta chegando e, como ja é

tradicional em diversas midias, pode-
ria realizar aqui uma retrospectiva de tudo
o que ocorreu em 2009. Mas sinceramente,
prefiro projetar 2010, que certamente sera
melhor que 2009, principalmente para que
tem o empreendedorismo como meta ou
vocagao.

Para se tornar empreendedor, ndo
¢é preciso muitos anos de estudo, tdo pouco
especializacdes famosas de marcas inter-
nacionais. Na verdade é preciso apenas ter
vontade de fazer. A melhor coisa do mundo
¢ vocé ter seu proprio negocio e, de uma
certa maneira, controlar o seu proprio des-
tino. Conforme ressaltou Ricardo Jordao
Magalhdes, em recente artigo sobre este
tema, “vocé ndo tem nenhuma chance de
ficar realmente rico sem ser um empreen-
dedor. E como empreendedor vocé tem
uma unica chance de ficar realmente rico
espiritual, financeiro, cerebral e fisico”.

Mas é sempre bom lembrar que

a vida de empreendedor ndo é um eterno
mar de rosas. O empreendedor também
paga contas, enfrenta problemas com fun-
cionarios, gerencia o estoque, precisa cor-
rer atras do faturamento, enfim, uma série
de tarefas que mostram diariamente como
¢ dificil permanecer no mercado, sendo o
maior desafio a carga tributaria brasileira.

Magalhdes também destaca que
o pensar de forma empreendedora ¢ uma
forma relativamente nova. Para ele, a gran-
de maioria das pessoas ainda educa seus
filhos para se tornarem funcionarios. E é
justamente este pensamento que precisa
ser mudado.

Tomar mais iniciativa, buscar so-
lugdes inovadoras e agir sempre no sentido
de buscar a solugdo para problemas eco-
ndmicos e sociais sdo formas de pensar
empreendedoras. Outras caracteristicas
do empreendedor s@o a autoconfianca, a
aceitagdo do risco, ndo temer o fracasso e
a rejeicdo, tomar decisdes e aceitar as res-

ponsabilidades, ter energia, automotivagao
e entusiasmo, controle, pensamento em
equipe, otimismo e, acima de tudo, persis-
téncia.

Se vocé possui todas estas qua-
lidades ¢ um empreendedor nato. Se ndo
possui todas, ou até mesmo nenhuma, nun-
ca ¢ tarde para comecar a desenvolvé-las.
Para vocé iniciar, sugiro dois sites: http:/
www.botaprafazer.org.br/ e http://www.
endeavor.org.br/ . Outra boa leitura com
dicas de reflexdes simples e objetivas é o
livro Gerenciando e Lucrando no Varejo,
de Lucas Izoton.

Por fim, desejo a
vocés neste Natal e
Final de Ano, saude,
boas vendas e muito

Jerri Madruga
Gerente Executivo
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Centro de Eventos Fenadoce com agenda lotada

Espaco se confirma como a melhor op¢do para grandes, médios e pequenos eventos

Alexandre Pires

Formatura de Medicina UFPel

m local para abrigar todos os tipos de espetaculos.

Assim pode ser definido atualmente o Centro de

Eventos Fenadoce, da Camara de Dirigentes Lo-
jistas de Pelotas — CDL, que além de seu mais importante
evento, a Fenadoce, recebe diversas atragdes como shows,
eventos empresariais, desfiles de moda, palestras, formatu-
ras, festas, feiras, etc.

Conforme a gerente de eventos da Fenadoce, Maura
Vargas, uma das principais qualidades do local ¢ sua versa-
tilidade. “Podemos oferecer aos nossos clientes um grande
espaco, como a praca de alimentagdo, que em sua integrali-
dade comporta 11 mil pessoas em pé, ou entdo, dividi-la em
outros trés ambientes para a realiza¢ao de eventos menores”
explica.

Os 22 mil metros de area coberta, somados aos 17
hectares de terreno tornam o local uma das maiores estru-
turas do sul do Brasil destinada a eventos. A infra-estrutura
do Centro de Eventos conta ainda com mezanino, quatro
restaurantes, banheiros, dois auditorios com capacidade to-
tal para 650 pessoas, palco com camarim e estacionamento
para aproximadamente 5 mil veiculos.

Somente neste ano, o Centro de Eventos foi palco
de grandes shows nacionais como Zez¢ de Camargo e Lu-
ciano, Fabio Junior, Vitor e Leo, Belo, Pixote e Alexandre
Pires. O local também abrigou feiras como a Fenadoce e
Expoarroz, encontros religiosos e empresariais, moda Pelo-
tas, festas, entre outras atividades. Segundo Maura, diversas
formaturas de ensino superior estdo programadas para ocor-
reram até o final do ano que vem.

1 7 Fenadoce

FCDL — RS entrega Mérito Lojista 2009

Fornecedores do varejo e
personalidades foram home-
nageados na terga-feira(01)
pela Federagdo das Camaras
de Dirigentes Lojistas do Rio
Grande do Sul (FCDL-RS)
durante a solenidade de en-
trega do Prémio M¢érito Lo-
jista 2009, que ocorreu em Porto Alegre. Em sua 22% edigdo,
a premiacdo homenageou as empresas que mais se desta-
caram na prestagdo de servigos para o comércio. A votacao
foi realizada em CDLs de todo o Estado. A CDL Pelotas
esteve representada no evento pelo seu presidente, Enio Lo-
pes, pela diretoria financeira Eliane Sedrez e pelo gerente
executivo, Jerri Madruga.

Alianca Pelotas realiza novo encontro

Nesta segunda-feira(14), as —
11h, no Curi Palace Hotel, ocorre ,.;-"r' |
mais uma reunido da Alianca Pelotas, o

que contara com palestra do Secreta-
rio de Producao, Industria e Comércio ALIANG

de Porto Alegre, Idenir Cecchim. O PE LOTAS
encontro terd como tema “O Camelo-

dromo de Porto Alegre — Processo de

Gestao Privada”. Logo apo6s, havera almogo ao prego de R$
19,00. Os interessados devem confirmar presencga através do
telefone 53 — 3028.1541.

A Camara de Dirigentes Lojistas de Pelotas - CDL,
juntamente com as outras entidades que compde a Alianga
Pelotas, convida todos seus associados para participar do
encontro.
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José Inacio Duarte dos Passos

Sérgio Vasconcelos Guterres

Roberto dos Santos Ramalho

Advocacia Empresarial e Assessoria Juridica da CDL

Cheque - Exigéncia de tempo de conta para aceitacio

m edi¢des anteriores ja se falou sobre o titulo de crédito

denominado “cheque” e as peculiaridades que gravitam
sobre o tema. Assim, retornamos a este assunto, especifica-
mente sobre a pratica do mercado de limitar a aceitagdo do
cheque, condicionado ha um tempo minimo de abertura de
conta.

Com relagdo a tal pratica, t€ém se posicionado os
Procons de todo o pais de forma contraria sobre a restrigao,
porque representaria uma atitude discriminatoria por parte
do comércio frente ao consumidor. Discordamos de tal posi-
cionamento, pois entendemos que em nada fere o direito do
consumidor, muito menos de sua honra, a determinagao por
parte do comércio em limitar a aceitagdo do titulo, seja por
tempo de abertura de conta, ou entdo por limite minimo de
valor do titulo de crédito, pelas seguintes razoes:

O cheque ndo pode ser equiparado ao pagamento
em moeda (espécie), o dinheiro tem aceitacdo obrigatoria,
conforme preceitua o Decreto Lei n® 857/69. Com relago ao
cheque, lembramos que sua aceita¢do ndo ¢é obrigatoria, tor-
na-se mera concessio do comerciante. Somado a este fato,
nos asseveram os artigos 313 e 315 do Codigo Civil Brasi-
leiro, que o credor ndo esta obrigado a aceitar outras formas
de pagamento, que nao seja moeda corrente.

Diametralmente oposta as posigdes dos Procons, as
imposic¢des de condigdes ao titulo nos parecem plenamen-
te legais. Cabe o raciocinio loégico de que se ndo ha sequer
uma legislagdo que obrigue a aceitagdo de cheque e, muito
menos, uma legislagdo que proiba a imposicdo de determi-
nadas condigdes, dentre elas de um valor minimo ou limite
de tempo de conta, invocando o principio constitucional da
legalidade, o qual preceitua: “ninguém sera obrigado a fazer
ou deixar de fazer alguma coisa sendo em virtude de lei”,
(art. 5.°, 11, da Constituigdo Federal).

Soma-se a isso, o fato da comprovagédo através de
estatisticas de que a maioria dos titulos devolvidos por insu-
ficiéncia de fundos, sdo exatamente aqueles de contas recen-
tes. Portanto, resta-nos o entendimento de que ha a possibi-
lidade de imposigdo da condi¢do de limitacdo de tempo de
abertura de conta, bem como de valor minimo por parte do
comércio.

Entendemos também como prudente que haja por
parte do comércio a afixagdo das condigdes de pagamento
através de cheque em lugar de facil constatagéo e, por parte
do consumidor, conhecimento das regras praticadas por de-
terminado estabelecimento. Cabe ao consumidor decidir se
aceita as condigdes impostas.

Doces com certificacao do INPI

Associagdo dos Produtores de Doces de Pelotas visita presidente da CDL para apresentar projetos

Os doces pelotenses estdo perto de
receber mais um reconhecimento.
Com o projeto Polo do Doce, desenvol-
vido pelo Sebrae com apoio da CDL,
a Associagdo dos Produtores de Doces
de Pelotas espera proteger o nome “Do-
ces de Pelotas” e controlar o padrdo de
qualidade de 15 doces entre finos e co-
loniais. Em visita ao Presidente da CDL
Pelotas, Enio Lopes, além do Pélo do

nosso nome irregularmente”, acredita
Barbara.

Lopes colocou a CDL a dis-
posicdo da Associagdo e avaliou como
positiva a reunido. “Esperamos contar
com com a associacdo para tornar os
nossos doces cada vez melhores e que
em breve, contardo com o certificado
de autenticidade que sera pré-requisito
para as doceiras que tem a intencdo de

Doce, outros temas também foram tra-
tados como os objetivos da Associagdo
¢ a busca de uma sede.

Conforme explica a gestora
do projeto, Barbara Heller, através de
um selo de indicagdo de procedéncia,
que ja esta sendo analisado pelo Insti-
tuto Nacional de Propriedade Industrial

— INPI, apenas Pelotas e outras cinco
cidades da nossa regido poderao utili-
zar o nome “Doces de Pelotas”. “Com
a certificacdo do doce, a Associagdo
conseguira atingir um dos seus objeti-
vos de buscar novos mercados, que an-
tes estavam sendo explorados por em-
presas de outras regides que utilizavam

participar das proximas edi¢cdes da Fe-
nadoce”, disse.

As doceiras interessadas em
integrar a associagdo podem entrar em
contato pelo telefone 53 — 3222-3947
(falar com Alzira) ou ainda através do
site a associagdo www.docesdepelotas.
org.br, sessdo fale conosco.



